VIAJE CAPACITACION EMPRESARIA
“TRADING COMMODITIES U.S.A. 2017”

El Nuevo Modelo de Negocios del Farmer Americano

La Ruta del MAIZ y la SOJA
Fecha del Viaje: 09-17 de Septiembre 2017
Trip Leader/Coordinador Agenda: Pablo Adreani

“He trabajado durante 10 afios en Cargill en la Division de Commodities Agricolas, y luego me he desempefiado como
analista de mercados independiente durante los 20 afios posteriores hasta el dia de hoy. Todo lo que conozco del
trading de commodities , de la vida real, lo aprendi en mis afios en Cargill y durante un viaje de una semana que tuve
la oportunidad de hacer al corazdn agricola y agroexportador de los EEUU, varios afios atrds. No hay ninguna
Universidad que pueda ensefiar el trading de commodities con la misma efectividad que lo hace un viaje de una
semana recorriendo todos los rincones del trading y del comercio de granos, desde sus origenes en el campo hasta el
destino de venta y entrega final, y donde se tiene la vivencia de como se define la formacion de los precios y su
impacto en el mercado a nivel mundial”

“Tendremos reuniones con operadores de granos, con gerentes de compras de empresas exportadoras, con los
compradores de plantas de etanol y de biodiesel, con operadores de barcazas, fletes, tendremos contacto con el
mundo real del Trading de granos, no iremos a Universidades o a escuchar a analistas tedricos, nos reuniremos con
traders reales quienes definen los precios y nos podrdn explicar su impacto en el mercado mundial”

“De ahi resulta mi entusiasmo para emprender este nuevo viaje , esta vez invitando a participar a todos aquellos que
sientan pasion por el trading y el comercio de Granos, aquellos que quieran compartir una semana espectacular e
inolvidable , que marcara el futuro de su carrera en el apasionante mundo del “Trading de Commodities Agricolas”.

Los espero en el Aeropuerto de Ezeiza el dia de la partida
Con Sinceridad, Pablo Adreani

Estados Unidos es uno de los principales exportadores de commodities del mundo, como tal es uno de los principales
referentes de los precios internacionales a partir del cual paises como la Argentina toman sus precios de referencia.
Las multinacionales del trading son las que toman estos precios para luego poder calcular sus precios de compra en
cada uno de los paises donde originan su negocio de exportacién. El mercado de coberturas por excelenciay
volumen es el mercado de Chicago (hoy conocido como el CME, Chicago Mercantil Exchange). Este mercado
concentra las operaciones de las principales compaiiias del mundo, tanto exportadoras como industrias procesadoras
de aceites y subproductos, y empresas alimenticias, provenientes de los Estados Unidos, Europa, Asia, India, Rusia y
Sudamérica.



IM

La Ruta del Maiz y de la Soja nos permite conocer como es el “trading de estos commaodities en EEUU’ y como se
llega al precio final de exportacidn en el FOB Golfo, ubicado en New Orleans y mas precisamente en las terminales
portuarias de Baton Rouge, donde las principales exportadoras americanas tienen sus puertos de embarque. Reunién

con productores y asociaciones de productores de soja de lllinois y lowa, esta cambiando el negocio agricola en EEUU

Contra lo que muchos saben y desconocen, no es Chicago el mercado y el precio de referencia de los precios de los
granos que se exportan desde la Argentina. El mercado de referencia es el FOB Golfo . Los precios del FOB Golfo
son la referencia a partir de la cual los exportadores de granos de la Argentina pueden definir su precio de venta,
para un mismo producto y poder ser competitivos en la arena mundial. A partir del FOB Golfo se definen los precios
del FOB Upriver de cada uno de los granos, trigo, maiz y soja. Y a partir del FOB Upriver los exportadores llegan al FAS
tedrico descontando los gastos de exportacidn y eventuales impuestos, y asi se llega al precio disponible en nuestro
mercado.

Objetivo del Viaje: brindar una herramienta de capacitacién , a productores con mentalidad empresaria, a
operadores de empresas relacionadas al comercio de granos (corredores, acopiadores, exportadores, cooperativas,
operadores de planes canje de empresas proveedoras de insumos) y empresas vendedores de insumos
(agroquimicos, semillas y fertilizantes) durante una semana muy intensiva. De esta forma se podra conocer “in-situ”
cdmo se negocian los granos en EEUU, como opera su sistema de comercializacidn, cual es la forma que el productor
compras sus insumos y como es el canal de ventas , todo el flujo productivos desde el campo, la tranquera hasta
llegar el destino final, que puede ser una Planta de Etanol, una Planta de Biodiesel, un elevador o acopio en el
interior, un punto de transferencia de barcazas en algun lugar el Mississippi, o alglin otro destino local como feedlots,
criaderos de cerdos, pavos y pollos.

Y poder de esta forma concretar el objetivo central del viaje, conocer cémo se forman los precios que recibe el
productor, a partir de Chicago y por medio del mercado de primas llegar a determinar cdmo se llega a las
cotizaciones en los diferentes puntos de entrega del cereal, para llegar al negocio de exportacion de EEUU el destino
final en los puertos del FOB Golfo de México, en New Orleans, Baton Rouge (Louisiana) Como se comercializan los
insumos, y cuales son los principales canales de venta y distribucidn. Existe el plan canje en EEUU o es todo venta
cash o con financiacién a cosecha?

A quien va dirigido el viaje: traders junior o senior, gerentes de acopios, gerentes de plantas procesadoras,
operadores de terminales portuarias, agentes de compras de granos y oleaginosos, operadores de mercado
disponible y de futuros, acopiadores, operadores de planes canje, distribuidores de insumos, corredoresy
productores con mentalidad empresaria.

Descripcion somera de los puntos a visitar y recorrer:

........... Agenda general de reuniones con los principales actores del “Trading de Granos en EEUU”, desde la
tranquera hasta el destino final (mercado doméstico americano y mercado de exportacion).

.......... reunion con Broker/Analista/Consultor en Chicago. Descripcidn del Trading y operatoria del mercado
cash, o disponible y coberturas en el mercado de Futuros. Descripcidon del mercado de Primas.

.............. visita a campos de productores de soja y de maiz. Iniciando la Ruta de la soja y el maiz desde la
tranquera. Como compra el farmers sus insumos, como vende su cosecha? Cuando y como fija el precio? A
quien le vende?



* e visitas a estaciones de transferencia de barcazas , para conocer en profundidad el sistema de
transporte y los costos del mismo.

*...... visitas a asociaciones de productores a nivel estadual y a nivel nacional. (lowa Soybean Association y
lllinois Soybean Association). Como defienden a sus productores y que estrategia tienen.

* e visita a terminales portuarias en el Golfo de México (New Orleans y Baton Rouge)

ASISTENCIA PROFESIONAL DURANTE EL VIAJE: a cargo del Ing. Pablo Adreani, analista de mercados y
consultor agropecuario, con el objetivo de.........

*Facilitar el entendimiento al grupo durante cada una de las etapas del viaje y a posteriori de cada
una de las reuniones, colaborando en entender cémo funciona el negocio agricola en su conjunto, desde
la semilla hasta el grano cosechado, y el impacto en el trading de commodities agricolas tanto a nivel
mundial, como en los Estados Unidos y en la Argentina.

*Acompanfar y asistir al grupo durante toda la gira desde la salida de Ezeiza, durante toda la estadia
en Estados Unidos, y el regreso a la Argentina

*Coordinar las agendas, reuniones, meetings y visitas durante toda la gira dentro de EEUU.

*Pasarla bien en un ambiente de camaraderia y trato profesional.

Aquellos interesados en integrarse al grupo y quieran ser parte de esta inolvidable experiencia, un viaje
Unico y distinto, y quieran recibir informacién mas detallada de agenda, itinerario, reuniones y el costo del
viaje, lo pueden hacer enviando un mail a : adreaniagripac@gmail.com indicando su nombre y apellido,

empresa o institucidn a la que pertenece, y su teléfono de contacto. Y yo me pondré en contacto con
ustedes en forma inmediata.

Mis cordiales Saludos
Pablo Adreani

115 864 1755
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