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Claves para la Generacion de Negocios
en el Agro

PRESENCIAL Y A DISTANCIA

Fidelizacion y Generacion de Nuevos Clientes

Generacion de Confianza
La necesidad de brindar VALOR AGREGADO en el séovic

Cbémo desarrollar y perealizar una estrategia que le permita identifiti@ntes nuevos y de alta calic
Prospeccion y generacion de clientes potenciales
Como convertir clientes potenciales en clientelesea
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Formacion de precios en el Agro

¢ Analisis Fundamental. Fuentes de Informacion.

» Estacionalidad de las cosechas.

« Ejemplos practicos: la estacionalidad en los peedas tiempos del mercado.

« Otro enfoque para pronosticar precios: Analisisni&x Ventajas y criticas.

« Variaciones de los precios de granos y derivadotatWdad.

» Caracteristicas del riesgo de mercado/riesgo dxopreQué es una cobertura?
+ Mercado de Futuros y Mercado de Contado.

+ Ventajas de la gestion Activa.
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Distancia y Virtual

Inscribite ACA

INCLUYE: Material, cofee y certificado

Direccién: Coérdoba 1452 Piso 7 Of 16
Teléfono: (0341) 5271200

Mail: inffo@agroeducacion.com

Web: www.agroeducacion.com

iSeguinos en estas redes!
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